in we_tzliger' Zeit

Der gezielte Einsatz von
Geradten ermdglicht es, mit
wenig Personalaufwand
viele Kunden schnell und
effektiv zu behandeln.
Marion Weiss erldutert, mit
welchen Konzepten sie gute
Erfahrungen gemacht hat.

V'ter verschiedene Studio-Vari-
anten habe ich lhnen in der
Juli-Ausgabe von Ki-Magazin vor-
gestellt. Bevor wir uns dafr die je-
weiligen Umsatzméglichkeiten an-
schauen, mochie ich lhnen noch ei-
nen kleinen Kick fiir Anspruchsvol-
le prasentieren: Das »institut fir Elek-
trokosmetologie«.

Hierzu machte ich thnen nunmehr
mein eigenes, seit 15 Jahren erfolg-
reiches Institut vorstellen:

Kabine 1: Lifting ohne Skalpell. Hier
befinden sich auBer einer klassi-
schen Kabineneinrichtung Spezial-
gerate [NSX Mega Lifi-System). In
dieser Kabine werden ausschlieB-
lich Gesichls-, Hals- und Dekolleté-
Behandlungen, quasi »Lifting ohne
Skalpelle, vorgenommen. Der An-
schaffungspreis fir diese Ausstat-
tung betrégt ca. 12.000,- DM.
Kabine 2: AS 43 Suntronic. Dies ist
unsere Kabine fur Hautprobleme,
z. B. Akne, Narben, Couperose, Be-
senreiser, Dehnungsstreifen, Binde-
gewebsschwiche u.v.m. Anschaf-
fungspreis ca. 8.000,- DM,

Kabine 3: Soft-Laser/Scanner Ka-
bine. In dieser Kabine werden mit-
tels Akupunkturpunkt- und Scan-
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ner-Bestrahlung Haut- und Figur-
probleme zusétzlich erfolgreich be-
handell. Anschaffungspreis ca.
18.000,- DM,

Kabine 4: Korperbehandiung. Hier-
in befindet sich eine Kombination
Tiefenwarme und Interferenz. Wir be-
handeln in dieser Kabine u.a. Uber-
gewicht, Problemzonen, Cellulite und
Gewebeerschlaffungen. Anschaf-
fungspreis ca. 16.000,- DM.
Kabine 5: Kérperbehandhung. Hier ar-
beiten wir mit einem sog. Reizstrom-
gerdt, einem Bodyformer mit 10 Pro-
grammen inkl. Kurzprogrammen und
24 Pads. Mit diesem Gerét sind fol-
gende Behandlungen moglich: Trai-
ningsprogramime/ Umfangreduziernung,
Cellulite, Riickbildung nach Schwan-
gerschaften, Stimulierung der Lymph-
geféle zur Entschlackung u.v.m. An-
schaffungspreis der Kabine inkl. Liege
und Zubehor ca. 9.000,- DM

In meinem Institut kénnen alle Geré-
te flexibel eingesetzt werden, da sich
diese auf fahrbaren Stativen befin-
den. Somit kénnen, wenn Zeitman-
gel besteht, in allen Kabinen Gesichts-
und Korperbehandlungen zur glei-
chen Zeit an einer Kundin vorge-
nommen werden. Bei einer solchen

Rollenstudios liegen im
Trend. Geschéftstiichtige 1
haber integrieren noch pas
sive Bodybehandlungen

Ausstatiung haben wir die Méglich-
keit, mit wenig Personalaufwand vie-
le Kunden effektiv zu behandein.
Dieses Institut kénnte man, bei ent-
sprechenden Raumlichkeiten, auch
als Tages-Schonheitsfarm mit ma-
nuellen Angeboten kombinieren. Da-
durch kénnen Kunden, die wenig Zeit
haben, aber finanziell die Mittel be-
sitzen, optimal behandelt werden. Es
gibt das Rad, man muB es nicht
nochmals erfinden ...

Die einzelnen Umsatzmoglichkeiten
mit den im letzten Ki-Magazin ge-
nannten Studio-Varianten mochte ich
nunmehr aus meiner eigenen Erfah-
rung kurz aufzeigen.
Kosmetikstitbchen: Bei intensivem 1
| /2stiindigem Arbeitseinsatz konn-
ten pro Behandlung zwischen 60,
DM bis 120,- DM erzielt werden.
Hierzu wiirde dann noch der Pro-
duktverkauf kommen.

Kosmetik Studio mit 2-3 Kabinen:
Bei dieser Version kann man in der
einen Kabine eine Gesichtsbehand-
lung durchfohren (also manuell ar-
beiten] wahrend man in der anderen
bzw. in der 3. Kabine Karperbe-
handlungen, z. B. Tiefenwérme (dau-
et 45 Minuten) oder Bodyformer
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Apparative Kosmetik

(davert zwischen 20 und 45 Minu-
ten) ohne grofen Arbeitsaufwand
mitlaufen lassen kann.

Dadurch dal die Gerate in zwei Ka-
binen fiir uns arbeiten, konnen wir
pro Behandlung und Kabine zwi-
schen 40,- DM und 60,- DM zu-
satzlich einnehmen. Aullerdem kon-
nen mehr Produkte verkauft wer-
den.

High Tech Studio ab 3 Kabinen:
Dies ist nach meiner Erfahrung die
Studioform der Zukunft. Hier kann
man alles kombinieren. Zum Bei-
spiel: Die Kundin hat Haut- und Fi-
gurprobleme und meistens wenig
Zeit. Wir kénnen nunmenr in einer
Kabine die Korperbehandlung mit
Tiefenwarme oder Bodyformer und
zur gleichen Zeit mit dem Mega Lift-
System eine erfolgreiche Lifting Be-
handlung durchfithren. Auberdem
ware noch der Einsatz eines Soft-La-
ser oder Scanner (Akupunkturpunki-
oder Flachenbestrahlung) maglich.
Der Zeitaufwand fiir die Kundin be-
tragt maximal 45 Minuten, wir ar-
beiten ca. 30 Minuten und kénnen
uns in dieser Zeit ausreichend mit
der Kundin unterhalten.

AuBer dall die Kundin erfolgreich
hehandelt wurde, erzielt man ftir die-
se Behandlungen, Tiefenwéarme
oder Bodyformer zwischen 40,- DM
und 60,- DM, NSX Mega Lift Be-
handlung 60,- DM bis 150,- DM,
L aser oder Scanner ab 50,- DM.
Fs wire also bei einer Kabinenbe-
lequng von ca. | Stunde und effek-
tivemn Arbeitseinsatz von ca. 30 Mi-
nuten ein Umsatz zwischen 100,-
DM und 260,- DM zu erzielen. Hin-
zu kame dann noch der Produkt-

In ihrem Institut fiir Elektro- |
kosmetologie hat Marion

Weiss mehrere Kabinen mit iy

verschiedenen Geratesy-

stemen — alle auf fahrba-
ren Stativen. Das ermog-

licht optimale Nutzung

verkauf. Auberdem koénnten in der
Zwischenzeit noch ein bis zwei Ka-
binen mit Brust- oder Korper-Be-
handlungen mit Gerdten wie z.B.
Tiefenwarme oder Bodyformer be-
legt werden.

Rollenstudio/Figurstudio: Da die Rol-
lenstudios seit einiger Zeit wie Pilze
aus der Erde schiellen, das Angebot
fiir die Kunden somit sehr grof ist, ist
es wohl klar, dall nur die gut ausge-
bildeten und entsprechend ausgertl-
steten Studios auf Dauer bestehen
konnen. Bei dieser Studioform wird
hauptséchlich mit Zeit-Vertragen ge-
arbeitet. So z. B. | Monat Rolle und
Band zwischen 100,- und 150,- DM

MARION WEISS

Marion Weiss, Griinderin des Verbandes der
Elektrokosmetologen International [VDEI), arbei-
tet seit 1978 als Fachkosmetikerin im eigenen
Institut. Bisherige Meilensteine ihrer beruflichen
Laufbahn waren u.a. eine kaufmannische
Aushildung sowie Spezialausbildungen in Elek-
trokosmetologie, Aufbau eines Geréatevertriebs
und Schulungszentrums, Heilpraktiker-Aushil-
dung an der Paracelsus-Schule, Akupunktur-
Ausbildung, Praktikum an einer Med. Akademie
sowie 1997 die Verbandsgrindung.

to: MW-Vertrieh
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oder 3 Monate, pro Monat ab 80,-
DM bis 120,- DM oder Jahresver-
frage. Ein geschéftstichtiger Studio-
besitzer integriert noch passive Kor-
perbehandlungen zum Beispiel mit
einem Bodvformer. Der Arbeitsauf-
wand ist nicht erheblich mehr, aber
die Einnahmen betragen pro Be-
handlung ab 40,- DM zusétzlich.

Bei all den vorgenannten Varianten
mochte ich noch erwahnen, dald be
den Geraten auler dem Anschaf-
fungspreis keinerlei Kosten neben
dem Stromeinsatz, der sehr gering
ist, hinzukommen. Da die Behand-
lungserfolge durch die Gerate-
einsatze schnell und effektiv sind,
wir fiir die Kunden aber trotzdem
geniigend Zeit haben, werden die-
se Methoden auch sehr gut ange-
nommen. Aber auch hier ist es wie-
der wichtig, dal8 erst eine gelunge-
ne Kombination von apparativen,
manuellen und préaparativen An-
wendungen die niichterne, aber ef-
fektive apparative Kosmetik zu ei-
nem Behandlungserlebnis macht.
Insofern lassen sich Gerate auch op-
timal in ein Ganzheitskonzept inte-

grieren.
Marion Weiss
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